
Commercio Italia Giugno 2011 69

C
ambiare, evolvere, 
seguire con atten-
zione i segnali che 
arrivano dal mon-

do del lavoro. Il segreto della 
crescita di AMCA sta tutto qui. 

Negli anni Novanta quest’azien-
da multiforme della provincia di 
Bologna (la sede è a Funo di  
Argelato) è nata come conces-
sionaria di carrelli elevatori per 
la logistica industriale. Poi, il 
cambiamento e l’evoluzione, 
seguendo le rotte del noleggio.  
“È successo nel 2000 – ri-
corda Angelo Cerioli, fonda-
tore e attuale amministratore 
dell’azienda – Abbiamo ven-
duto alla rete Toyota la nostra 
divisione commerciale. Al core 
business dei carrelli elevatori 
è seguito l’impegno nel settore 
dei ricambi per macchine mo-
vimento terra e il primo ‘rinfor-
zo’ della nostra piccola flotta di 
macchine a noleggio. Abbiamo  
aggiunto nuove tipologie di mac-
chine operatrici, come i solleva-
tori telescopici. Poi la richiesta 
dei clienti ha fatto il resto, por-
tandoci a un’evoluzione conti-
nua dei modelli”.

Dal cantiere 
all’industria, fino alle 
manutenzioni per le 
strutture logistiche 
e commerciali, 
lo sviluppo della 
flotta per l’azienda 
bolognese va di 
pari passo con le 
nuove esigenze delle 
imprese. La strategia 
è l’aggiornamento 
costante di modelli e 
obiettivi

[ di Marco Pacini ]

A misura  
di crescita

AMCA

Noleggio



Commercio Italia Giugno 201170

Noleggio

importanti. Nel 2009 abbiamo af-
fidato ben 90 macchine ai cantie-
ri di ricostruzione avviati dopo il 
sisma dell’Aquila. Una flotta im-
pegnata nelle operazioni di sol-
levamento e movimentazione ri-
chieste dal progetto C.A.S.E. per 
la realizzazione di unità immobi-
liari antisismiche”. L’autorevolez-
za del noleggio AMCA oggi è de-
finitiva. A cambiare è solo l’ag-
giornamento del parco macchine, 
con un adeguamento costante al 
mercato e una cura sempre più 
efficiente dei moduli di assistenza 
forniti al cliente.  

“Il nostro personale interno è 
formato da tecnici di grande 
esperienza – sottolinea Cerioli –  
Il problema del fermo macchi-
na è scongiurato, anche in virtù 
della scelta accurata e costante 
di nuovi modelli da inserire nella 
flotta, seguiti nel tempo secondo 
dinamiche irreprensibili di ma-
nutenzione. Per questo, la no-
stra divisione di vendita dedica-
ta all’usato è così frequentata da-
gli utilizzatori finali: quando esco-
no dalla flotta noleggio, le nostre 
macchine conservano un’alta 
qualità operativa, garantita dalle 
assidue revisioni e sempre certifi-
cata personalmente da noi”.

Tornando al noleggio, lo svilup-
po della flotta AMCA deve molto 
alla “scoperta” dei sollevatori te-
lescopici come macchine versa-
tili, multifunzione, adatte al lavo-
ro in cantiere come agli interven-
ti di manutenzione eseguiti con 
una cesta da piattaforma aerea. 
I sollevatori telescopici, poi, han-
no indicato la via alle strategie 
di AMCA in direzione del setto-
re Construction. “Ai sollevatori 
abbiamo aggiunto miniescavato-
ri e minipale – ricorda Cerioli –  
Poi siamo arrivati agli escavato-
ri cingolati di classe medio-alta. 
La nostra esperienza è cresciuta 
molto, con interventi in cantiere 

Tempi di flessibilità
Dalla flotta ‘leggera’ al grande par-
co mezzi il passo è stato costan-
te e deciso. L’impegno di AMCA 
si è svolto a tutto campo, con un 
rinforzo deciso nella cantieristica 
e lo snellimento progressivo del 
magazzino. “Oggi continuiamo a 
seguire con attenzione la divisio-
ne dedicata ai ricambi – precisa 
Angelo Cerioli – Sono le dinami-
che a essere mutate nel tempo. 
Oggi non è più necessario man-
tenere grandi stock a magazzino 
quando si può contare su una re-
te di approvvigionamento rapida 
e avanzata sotto il profilo logistico 
e organizzativo. Le parti origina-
li per macchine movimento terra 
e da sollevamento che commer-
cializziamo possiamo ottenerle in 
tempo reale, grazie all’efficienza 
del rapporto con i nostri fornitori. 
Noi forniamo la nostra garanzia 
di consegna nel più breve tem-
po possibile, con un servizio che 
prevede l’approvvigionamento di 
molte serie di ricambi per mac-
chine e attrezzature da costruzio-
ne. Si tratta di marchi del calibro 
di Bomag, Case, Grove, Hanix, 
Furukawa, Champion, Dresser e 
Allis Chalmers”.
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Per noi, ancora oggi, rappresen-
ta una direttrice importante del 
nostro core-business, spinta dal-
la richiesta continua di interventi 
che riguardano la manutenzio-
ne e le installazioni impiantisti-
che. In generale, comunque, 
il mercato mostra una certa vi-
vacità rispetto all’anno scorso.  
Il problema rimane quello della 
mancanza di liquidità delle im-
prese e del rischio costante, per 
noi noleggiatori, degli insoluti 
da recuperare. Una correzione 
di rotta è possibile, con la buo-
na volontà di tutti: l’importante 
è credere nel futuro e nelle po-
tenzialità dinamiche del settore.  
Il noleggio è ancora vivo e ha 
molto da dare alla nostra eco-
nomia nazionale, se continua a 
puntare sull’innovazione delle 
strutture e dei servizi”.� 

Infine, il parco dei carrelli ele-
vatori per l’industria contempla 
modelli termici ed elettrici per 
ogni esigenza industriale. 
“Nelle immediate vicinanze del-
la nostra sede operativa si trova 
uno dei più grandi centri com-
merciali all’ingrosso, a livello eu-
ropeo – ci spiega ancora Cerioli –  

La squadra del futuro
Com’è composta oggi la flotta no-
leggio di AMCA? Partendo dalla 
prima scelta dei sollevatori tele-
scopici, troviamo modelli primari 
del mercato più recente come i 
rotativi della serie MRT di Mani-
tou, molto richiesti anche nelle 
applicazioni più impegnative co-
me l’assistenza per il montaggio 
di pale eoliche. Nelle gru fuori-
strada la scelta alternativa è tra 
le tipologie di serie Locatelli e Te-
rex, dalle 20 t alle 40 t operati-
ve, mentre la flotta movimento 
terra prevede, tra l’altro, esca-
vatori cingolati dalle 13 alle 28 
t, pale gommate fino ai 112 kW 
di potenza, rulli compattatori e 
gruppi elettrogeni. Diversificata 
e versatile anche la dotazione di 
piattaforme aeree, con modelli a 
pantografo e semoventi articolati.  
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